Les consommateurs avertis se penchent de plus en plus sur la provenance de leurs achats. De nombreuses
réponses leur sont appurtéES pour consommer «local» : comme le Locavor qui va ouvrir a Varetz

Locavor a Varetz pour consommer local

ylvain Coutreau et Elodie
S Lavielle sont deux jeunes

auto-entreprencurs.  Hési-
dant & Objat, ils ont décidé de lan-
cer un relais Locavor & Varetz. Ce
sera le premier en Corréze. Le
concept est déja développé partout
en France, avec quarante gérances
et 14.500 familles inscrites.
Le fondateur, Benoit Gervais,
décide, suite & un licenciemem
économique, de lancer en 2013 un
site Internet Locaver, qui met en
relation «fes consommatenrs sou-
cieux de consommer local ef les
producteurs qui souhaitent vendre
2R eirewil courty,
Le modéle se veut vertueux. Dimi-
nution du gaspillage : le produc-
teur emporie aux points de distri-
butions uniquement ce qu’il a ven-
du. Promotion des aliments frais.
Meilleure  rémunération  des
producteurs avec la réduction des
intermédiaires. Préservation de la
biodiversité et sobriété éncrgé-
tique : jusqu’a vingt fois moins de
pétrole serait consommeé pour un
produit local et de saison.
Sylvain et Elodie ont choisi d ou-
vrir un point de distribution a Va-
reiz qui se mefira en place ami
mars, fin mars, le temps de finali-
ser les contacts avec les produc-
tewrsy. Afin de faire connaitre leur
projet, Sylvain et Elodie ont distri-
bué des prospectus dans les boites
aux lettres.
Déji quatre-vingts familles se sont
inscrites en dix huit jours, sur le

Les premiers paniers seront livrés dés la mi-mars, chaque mercredi au bourg de Varetz

site internet. « Faretz est un carre-
Jour, un poind de passage entre
Brive et Objat. La mairie s'est
montrée fout de suite intéressée en
mettant a disposition la halle, le
Jour de distributions.

Le relais sera géré par les deux au-
to-entrepreneurs. 83,5% du prix de
vente reviendra an producteur, 9%
aux géranis et 7,5% au site natio-
nal. Une marge qui peut étre inté-
ressante  pour le producteur.
wD ‘auires structures de ventes
directes a Brive laissent 75 % anx

producteirss. La pénode est cru-
ciale, car Sylvain est toujours a la
recherche de producteurs locaux
afin d’élargir son offre.

COMMENT CA MARCHE ?

Les ventes s effectuent sur le site
internet, L’ inscription est gratuite.

Sylvain et Elodie lanceront les
ventes chague semaine, selon les
produits. Chacun commande
directement sur le site, durant une
période de guatre jours. La vente
se termine deux jours avant la dis-

tribution afin de laisser le temps
aux foummisseurs de préparer les
paniers. Chaque mercredi en fin de
journée, producteurs, gérants et
consommateurs sc refrouveront
pour échanger les paniers et les
whons conseils». L' échange d ar-
gent s¢ fait sur le site qui est sécu-
risé. Et une fois la vente finalisée,
les factures seront disponibles
pour tous les utilisateurs.
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Contacts : Sphan Coutreou et Elode Lovielle
tél : 07 77 70 63 80, Site intemet : Locovorfr



